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Bármely alkalmas személy, akit szponzorál egy TIENS 
Tanácsadó, megveszi a TIENS Kezdőcsomagot, benyújtja 
a kitöltött jelentkezési lapot (Kérelem és Tanácsadói 
szerződés), elfogadja a szerződési feltételeket, a TIENS 
jóváhagyását követően Tanácsadóvá válik.

Olyan TIENS Tanácsadó, aki más Tanácsadókat vezet be  
a TIENS üzletbe. A szponzor más néven: „felső vonal”.

Minden olyan személy, akit egy Tanácsadó közvetlenül 
szponzorál.

A Tanácsadó alatt lévő hálózat, kivéve önmagát és direkt 
alsó vonalait.

3. Direkt alsó vonal

4. Indirekt alsó vonal

1. Tanácsadó 2. Szponzor

„A” szponzora 
B,C,D-nek

„A” szponzora 
B,C,D,E,F-nek

B,C,D direkt alsó 
vonalai „A”-nak

E,F indirekt alsó 
vonalai „A”-nak

Vásárlás

Kitöltés

TIENS Kezdőcsomag

Kérelem
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Amikor A szponzorálja C-t és a 
saját alsó vonala (B) alá helyezi, 
akkor B lesz C besorolási 
szponzora, besorolási hálózatot 
hozva ezzel létre.

Bármelyik direkt alsó vonal által szponzorált, felépített 
hálózat. (A direkt hálózat az adott direkt alsó vonalat is 
magában foglalja.)

Az alsó vonalban lévő, azonos tanácsadói szinten lévő 
Tanácsadó.

A TIENS által világszerte alkalmazott értékesítési egység.

A TIENS által világszerte alkalmazott bónuszkalkulációs 
egység.  

7. Azonos szintű Tanácsadó

8. Pontérték (PV)

9. Bónuszérték (BV)

5. Besorolási szponzor 6. Direkt hálózat

A
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B C D
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A szponzorálja C-t 
és a saját direkt 
alsó vonala (B) alá 
helyezi,

B besorolási 
szponzora C-nek

Direkt  
alsó vonal

Direkt 
hálózat

Azonos szintű Tanácsadó
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TNPV
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PPV
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Az új tagok csatlakozási csomagjaiból generálódó 
forgalom, (pl. Bronz, Ezüst, Arany és Platina csatlakozási 
csomagok).

A csatlakozási csomagokon kívüli forgalom.

Adott üzleti hónapban a Tanácsadó és összes alsó 
vonalának teljes PPV-je.

10. Csatlakozásból származó forgalom 11. Ismétlődő megrendelésekből származó forgalom

13. Teljes hálózati PV (TNPV)

Adott üzleti hónapban 
a Tanácsadó  saját TIENS 
kódján történt vásárlások 
(PV) összessége.

12. Személyes PV (PPV) 

Csatlakozásból 
származó forgalom

Ezüst Csatlakozási Csomag Platina Csatlakozási Csomag

Havi vásárlás Havi vásárlás
Üzleti
hónap

A+B+C 
vásárlásai az 
üzleti hónap 
során

A

Saját 
vásárlás
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A
ATNPV

Az adott Tanácsadó a TIENS-hez való csatlakozása óta elért összes saját, személyes PPV-je.

Az adott Tanácsadó TIENS-hez való csatlakozása óta elért összes saját és alsó vonalainak teljes PPV-je.

14. Göngyölített személyes PV (APPV)

15. Göngyölített teljes hálózati PV (ATNPV) 

A TIENS Vállalatnál az üzleti hónap előző hónap 27-től 
jelen hónap 26-ig tart.

Minden hónap 5-ig (1.hét), 12-ig (2.hét), 19-ig (3.hét), 
26-ig (4.hét), helyi idő szerint éjfélig tart egy-egy üzleti 
hét, amely egyben a heti bónuszkalkuláció határidejét 
is jelenti. 

16. TIENS üzleti hónap 17. TIENS üzleti hét

Csatlakozás a 
TIENS-hez

2014 2016

2013 2015 2017
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Szint kvalifikáció, előnyök és követelmények
1. Szintlépési rendszer

Csatlakozási csomag Bronz Ezüst Arany Platina

BV 100 200 400 800 vagy 400+2x400

A Tanácsadó csatlakozásától kezdődően több részletben is megvásárolhatja, kiegészítheti csomagját.

Aktív 8*-os hálózat: 5000 TNPV havi teljesítmény

Fejlődési szintek

Alapszintek és tiszteletreméltó címek

Szint

Alapszintek Tiszteletreméltó címek

4* 5* 6* 7* 8*
Bronz 

Oroszlán
Ezüst 

Oroszlán
Arany 

Oroszlán

Csillagos 
Arany 

Oroszlán
Direktor

Tiszteletreméltó 
direktor

Kvalifikáció a 
szintlépéshez

APPV <200 200

ATNPV 200 5.000

2x6* 
hálózat,
25.000
ATNPV

2x7* 
hálózat,
100.000
ATNPV

2 x 8* aktív 
hálózat

3 x 8* aktív 
hálózat

4 x 8* aktív 
hálózat

5 x 8* aktív 
hálózat

4 x AO 
hálózat 4 x Direktor hálózat
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Alapszintek:

4 Csillagos Tanácsadó
Kvalifikáció: az a Tanácsadó, aki 
kevesebb, mint 200 APPV-vel rendelkezik. 

5 Csillagos Tanácsadó
Kvalifikáció: az a Tanácsadó, aki 
rendelkezik 200 APPV-vel, de ATNPV-je 
nem éri el 5000-et.

6 Csillagos Tanácsadó
Kvalifikáció: az 5*-os vagy magasabb 
szintű Tanácsadó, aki legalább 5000 
ATNPV teljes hálózati göngyölített 
forgalommal rendelkezik.

7 Csillagos Tanácsadó
Kvalifikáció: az 5*-os vagy magasabb 
szintű Tanácsadó, aki legalább 2 
hálózattal rendelkezik, amelyekben 
legalább egy-egy 6*-os Tanácsadó van, és 
25 000 ATNPV teljes hálózati göngyölített 
forgalommal rendelkezik.

8 Csillagos Tanácsadó
Kvalifikáció: az 5*-os vagy magasabb 
szintű Tanácsadó, aki legalább 2 

hálózattal rendelkezik, amelyekben 
legalább egy-egy 7*-os Tanácsadó 
van, és 100 000 ATNPV teljes hálózati 
göngyölített forgalommal rendelkezik.

Tiszteletreméltó címek:

Bronz Oroszlán
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 2 hálózattal rendelkezik, 
amelyekben legalább egy-egy aktív 8*-os 
szintű Tanácsadó van.

Ezüst Oroszlán
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 3 hálózattal rendelkezik, 
amelyekben legalább egy-egy aktív 8*-os 
szintű Tanácsadó van.

Arany Oroszlán
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 4 hálózattal rendelkezik, 
amelyekben legalább egy-egy aktív 8*-os 
szintű Tanácsadó van.

Csillagos Arany Oroszlán
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 5 hálózattal rendelkezik, 

amelyekben legalább egy-egy aktív 8*-os 
szintű Tanácsadó van.

Direktor 
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 4 hálózattal rendelkezik, 
amelyekben legalább egy-egy Arany 
Oroszlán szintű Tanácsadó van.

Tiszteletreméltó Direktor
Kvalifikáció: az a 8*-os Tanácsadó, 
aki legalább 4 hálózattal rendelkezik, 
amelyekben legalább egy-egy Direktor 
szintű Tanácsadó van.

2. Alapszintek és tiszteletreméltó címek
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Bónuszok

Csatlakozási 
Csomag

Ezüst Arany
Platina/6* és 

magasabb szint

BV 200 400 800

Bónusz % 5% 8% 15%

Az a Tanácsadó, aki csatlakozási csomaggal 
rendelkezik, árengedményre jogosult ismétlődő 
megrendelései után. Az engedmény érvényesül 
az árban, PV- és BV értékekben. Az engedmény 
levonása utáni BV képezi a bónuszkalkuláció 
alapját. 

Szponzor bónusz

Árengedmény a termékekre

Csatlakozási Csomag Bronz Ezüst Arany Platina

BV 100 200 400 800 vagy 400+2x400

Bónusz % 10% 15% 20% 25%

Minden Tanácsadó, aki csatlakozási csomaggal rendelkezik jogosult Szponzor Bónuszra szponzoráltjai csatlakozási csomag 
vásárlása után. 
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Coaching bónusz

Csatlakozási Csomag Bronz Ezüst Arany Platina

Csatlakozási  
forgalom BV

100 200 400 800

PPV/4 hét 50 50 50 50

Bónusz % 8%, 9% 9%, 10% 10%, 11% 11%, 12%

Heti bónusz csomag 
(max.)/egyezés

$800  $1600 $3000 $5000

Fejlődési Bónusz

Csatlakozási Csomag Ezüst Arany Platina

Kvalifikációs 
követelmény

Fejlődési bónusz kvalifikáció az adott héten

1. szint 5% 5% 5%

2. szint 5% 5% 5%

3. szint 5% 5%

4. szint 5%

• Nincs PPV (50PV) elvárás a csatlakozástól 
számított első 4 hétben;

• Amikor a csatlakozási csomagokból keletkezik 
forgalom a struktúrában, a Tanácsadónak 
kvalifikálnia kell magát erre a bónuszra 
legalább egyszer 12 hetente. Máskülönben, 
a megmaradt csatlakozási forgalom a 
struktúrából lenullázódik.

• A Coaching bónusz a Tanácsadó 
szponzorálásához kapcsolódik. Minden 
direkt szponzorált alsó vonal(ak) 1. szintnek 
számít(anak), függetlenül a struktúrában 
való elhelyezkedésétől.

• Ez a bónusz a Tanácsadó alsó vonalának 
Fejlődési bónusza alapján kalkulálódik, 
minden nem kvalifikált szint összevonódik a 
következő kvalifikáló szinttel.
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Kiválósági Bónusz (Regionális Osztalék Részesedés)

Szint 5* 6* 7* 8*/Aktív 8*
Bronz 

Oroszlán
Ezüst 

Oroszlán
Arany 

Oroszlán

Csillagos 
Arany 

Oroszlán
Direktor

Tiszteletreméltó 
Direktor

Bónusz 
%

20% 25% 30% 33%/38% 42% 45% 46% 47% 47.5% 48%

PPV 50 100 200

Értékesítési bónusz

Szint Bronz Oroszlán Ezüst Oroszlán Arany Oroszlán és magasabb cím

Aktív pont 2 points 3 points 4 points 

Pont -  Azonos 
szintű alsó vonal 
után

2 pont, ha legalább egy alsó 
vonal azonos szintet ér el 
struktúránként és aktívnak 
minősül

3 pont, ha legalább egy alsó 
vonal azonos szintet ér el struk-
túránként és aktívnak minősül

4 pont, ha legalább egy alsó 
vonal azonos szintet ér el 
struktúránként és aktívnak 
minősül

Aktív 8*: 200 PPV és 5000 TNPV teljesítmény.

• Jogosultság: Bronz Oroszlán és magasabb szint. Bónusz alap: A havi régiós Ismétlődő Megrendelésekből származó teljes 
forgalom (BV) 4%-a.

• Aktív 8*-os hálózat: 5000 TNPV teljesítmény
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Szint
Bronz 

Oroszlán
Ezüst 

Oroszlán

Arany 

Oroszlán

Csillagos 

Arany 

Oroszlán

Direktor Tiszteletreméltó Direktor

Bónusz % 1% 1% 0.75% 0.50% 0.50% 0.25%

PPV 200

• A Tiszteletreméltó Tanácsadó részesülhet a saját- és a nála alacsonyabb szintű Tiszteletreméltó szintek 
bónuszfelosztásából is.

• Aktív 8*-os hálózat: 5000 TNPV teljesítmény

Tiszteletbeli bónusz



Megnevezés Nemzetközi Utazási Ösztönzők Autó Díj Villa Díj

Szint
Bronz Oroszlán és magasabb 

szintek
Arany Oroszlán és magasabb 

szintek
Direktor és magasabb szintek

Díj Külföldi Konferenciák 30000USD 500000USD

Speciális Díj

Díjak és kritériumok

1. Nemzetközi Utazási Ösztönzők
2. Autó Díj
3. Villa Díj

Elvárások 

1. Nemzetközi Utazási Ösztönzők
• Jogosultság: Bronz Oroszlán és 

magasabb szintek.
• Bónusz alap: a havi regionális teljes 

értékesítési forgalom (BV) 1.5%-a. A 
régió vagy az országok hirdetik meg 
saját utazási ösztönzőiket.

2. Autó Díj
• Jogosultság: Arany Oroszlán és 

magasabb szintek.
• Díj: 30.000 USD (egyszeri díj).
• Kifizetés: a kvalifikációt követő 

hónapban.
• Pontszámítási algoritmus: havi 

kalkuláció, Arany Oroszlán: 1 pont, 
Direktor: 4 pont. A díjhoz 12 pont 
összegyűjtése vagy a Tiszteletbeli 
Direktor szint elérése és aktív státusz 
fenntartása szükséges.

3. Villa Díj
• Jogosultság: Direktor és magasabb 

szint.
• Díj: 500.000 USD egyszeri díj 

(többszöri kifizetés).
• Payment: The following month after 

qualification.
• Pontszámítási algoritmus: havi 

kalkuláció, Direktor: 4 pont, 
Tiszteletreméltó Direktor: 15 pont.

4. Speciális Díjak - Átmenteti Időszak
• Az alábbiakban található az 

„Átmeneti Időszak” Autó Díj (30.000 
USD) és Villa Díj (500.000 USD) 
előkifizetéseinek ütemezése. Ezen 

kifizetések részét képezik a sztenderd 
Marketing Terv Speciális díjainak, 
melynek teljesítésekor a korábbi 
előkifizetések összege levonásra 
kerül a díjból. Amennyiben a korábbi 
kifizetések meghaladják az aktuálisan 
elért díj összegét, további kifizetésre 
nem kerül sor. 

• Ha egy Arany Oroszlán szintű 
Tanácsadó összegyűjtött 12 pontot 
az Autó díjra és már korábban 
megkapott 25.000 USD-t, akkor a 
különbözet kerül számára kifizetésre, 
azaz 5.000 USD. Amennyiben a 
korábban kifizetett díj meghaladja a 
30.000 USD-t, további kifizetésre nem 
kerül sor.

• Ha egy Direktor szintű Tanácsadó 
összegyűjtött 50 pontot a Villa díjra 
és már megkapott 95.000 USD-t 
korábban, akkor a különbözet kerül 
számára kifizetésre, azaz 35.000 USD.
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Szint Villa díj (Direktor és magasabb szint)

Pontok 50 50 50 50 50

Göngyölített pontok 50 100 150 200 250

Díj (USD) 100000 100000 100000 100000 100000

Göngyölített díj (USD) 100000 200000 300000 400000 500000

Megjegyzés:

A Tanácsadó nem használhatja fel ugyanazokat a pontokat az Autó Díjnál és a Villa Díjnál is.
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Note:

1. További részletek a kihirdetett Speciális Díjak, Ösztönző Programok dokumentumban olvashatók.

2. A csatlakozási csomagokból keletkező forgalom maximum 70%-a kerül kifizetésre bónuszként.

3. A csatlakozási csomagokból származó forgalom alapját képezi a Szponzor Bónusznak, Fejlődési Bónusznak, Coaching 
Bónusznak és Speciális Díjaknak. Az ismétlődő megrendelésekből származó értékesítési forgalom alapját képezi az  
Értékesítési Bónusznak, a Tiszteletbeli Bónusznak, Kiválósági Bónusznak (Regionális Osztalék Részesedés), valamint a Speciális 
Díjaknak.

4. Amennyiben a Marketing Terv valamely része a nyelvi értelmezés miatt nem egyértelmű, esetleg különbözőséget mutat, az 
angol nyelvű változat az irányadó.  A Tiens fenntartja a jogot a Marketing Terv megváltoztatására, módosítására, amennyiben 
szükségesnek ítéli azt.



HARMÓNIA, FELELŐSSÉG, JÓLÉT


