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Csatlakozáskor a 
következő csomagok 
közül választhat:

Bronz

Ezüst

Arany

Platina

-

5%

8%

15%

4*

5*

5*

5*

Csatlakozási csomag

Folyamatos Szintlépési Rendszer a TIENS-sel

Bármikor megvásárolhatja 800 BV-s Platina csomagját,  
akár 100 BV-s részletekben

Érje el lépésenként szintlépési 
rendszerünk legfelső fokát.

6*

ATNPV
5000PV

7*

2x6*
hálózat
ATNPV
25000PV

8*

2x7 * 
hálózat 
ATNPV
100000PV

Bronz 
Oroszlán

2 Aktív 8* 
hálózat

Ezüst 
Oroszlán

3 Aktív 8* 
hálózat

Arany 
Oroszlán

4  Aktív 8* 
hálózat

Csillagos 
Arany 

Oroszlán

Legalább
5 Aktív
8* hálózat

Tiszteletbeli 
Direktor

4 Direktor 
hálózat

Direktor

4 Arany 
Oroszlán 
hálózat

Aktív 8* hálózat:
TNPV eléri az 5.000 PV-t.

400BV+2*400BV

100BV

200BV

400BV

800BV

Ismétlődő  
megrendelések 
árengedménye

Szint
Csatlakozási 

csomag
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7 féle bónusz

Speciális
díjak

7
Fejlődési 
Bónusz

2

Coaching 
Bónusz

3

Szponzor 
Bónusz

1

Kiválósági 
Bónusz

5

Tiszteletbeli 
Bónusz

6

Értékesítési 
Bónusz

4
Csatlakozásból 
Származó 
Forgalom

A
Ismétlődő 

Vásárlás

B

70%
60%

Szponzor 
bónusz

Fejlődési 
Bónusz

Coaching 
Bónusz

Értékesítési 
Bónusz

Kiválósági 
Bónusz

Tiszteletbeli 
Bónusz

Speciális 
Díjak

Bronz (4*) 10% 8%,9% - -

Bronz Orosz-
lán és felette

4%-ig

Bronz Orosz-
lán és felette

4%-ig

Bronz Orosz-
lán és felette 
(Utazás, Autó 

és Villa díj)

Ezüst (5*) 15% 9%,10% 10 %-ig 20%

Arany (5*) 20% 10%,11% 15 %-ig 20%

Platina (5*) 25% 11%,12% 20 %-ig 20%
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Példa a SZPONZOR BÓNUSZRA

1. Ön (U) Platina csatlakozási csomaggal rendelkezik. Ön 
(U) szponzora B-nek és C-nek, akik mindketten Platina 
csomagot vásárolnak.

2. Amikor U szponzorálja C-t és a saját alsó vonala (A) alá 
helyezi, akkor A lesz C besorolási szponzora. 

3. Mindkét csomagvásárlás (B;C) után U kapja meg a szponzor 
bónuszt, a besorolástól függetlenül.

4. U Szponzor Bónusza =2x800 BVx25°%= 400$ C

A B

U

Példa a FEJLŐDÉSI BÓNUSZRA

50.000 BV

A

60.000 BV

B

20.000 BV

C D

30.000 BV

U

U: Platina csomaggal csatlakozott és volt 4 hetente 50 PPV 
ismétlődő vásárlása

1. lépés: Határozzuk meg a legnagyobb összesített csatlakozási 
forgalommal (BV alapján) rendelkező struktúrát. Legnagyobb 
struktúra: a legnagyobb BV-vel rendelkező struktúra.

Legnagyobb: B
2. legnagyobb: A
3. legnagyobb: D
4. legnagyobb: C
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2. lépés:

 Párosítsuk össze a második legnagyobb struktúra

(A) BV-jét a legnagyobb struktúra BV-jével (B).

3. lépés:

Vegyük a legmagasabb egyező BV-t (50,000BV) x bónusz

százaléka (11%) =5500 USD

(CSAK 5000 USD kerül kifizetésre mint a maximális heti

bónusz.

4. lépés:

A nem „egyező” BV egyenleg a legnagyobb struktúrából 
(60000 – 50000) egy másik párosításnál/egyezésnél kerül 
beszámításra.

5. lépés:

Párosítsuk össze a legnagyobb struktúra maradék

BV egyenlegét (B) a 3. legnagyobb struktúra BV-jével (D).

6. lépés:

Vegyük az egyező BV-t (10,000BV) x bónusz százalék  
(12%) = 1,200 USD

7. lépés:

A nem „egyező” BV egyenleg a 3. legnagyobb 
struktúrából (30000 – 10000) egy másik párosításnál/
egyezésnél kerül beszámításra.

C

U

50.000 BV

A

60.000 BV

B D

50.000 BV

10.000 BV

C

U

A

10.000 BV

20.000 BV

D

30.000 BV

B

60.000 BV

10,000 BV a B BV-je 
az első egyeztetés után

30,000 BV a D még nem 
párosított BV-je alapján
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8. lépés:

Párosítsuk össze a 3. legnagyobb struktúra BV maradékát (D)

a 4. legnagyobb struktúra BV-jével (C).

9. lépés:

Vegyük a totál egyező BV-t (20,000BV) x bónusz százalék 
(12%) = 2,400 USD

10. lépés:

Az egyezések után nem maradt több maradék egyenleg a 
struktúrában, így nem lesz több párosítás ebben az esetben. 
Amennyiben fennmarad további nem párosított egyenleg, az 
TOVÁBB GÖRDÜL a következő hétre.

U fejlődési bónusza összesen: 

5000+1200+2400= 8600$

U

AB C

20.000 BV20.000 BV

D

20.000 BV

0 BV

20.000 BV a D BV-je a 
második egyeztetés után

20,000 BV a C még 
nem párosított BV-je.
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Példa a COACHING BÓNUSZRA

Példa az ISMÉTLŐDŐ VÁSÁRLÁSOK (B oldal) bónuszaira

1. U (ÖN) szponzorálja A1-t és A2-t, akik mindketten Platina csomagot vettek. 

2. A2 szponzorálja B1-t és B2-t ezen a héten, mindketten Platina csomagot vettek. 

3. Azt feltételezzük, hogy Ön (U) és A2 kvalifikálták magukat a Fejlődési Bónuszra ezen a héten, ezáltal 
Ön (U) jogosult Coaching Bónuszra.

U Coaching bónusza:
 A2 Fejlődési bónusza x 5% = (800 x 11%) x 5% = 4.40$ B1 B2

A1 A2

U

Hónap Tanácsadói 
szintek

Személyes 
Vásárlás

Értékesítési 
Bónusz

Kiválósági 
Bónusz

Tiszteletbeli 
Bónusz

1 5* 200 PV

2 5* 50 PV 170 USD

3 5* 50 PV 10 USD

4 6* 50 PV 653 USD

5 7* 100 PV 2.590 USD

6 Aktív 8* 200 PV 16.460 USD

7 GL 200 PV 65.628 USD
Körülbelül  
600 USD

Körülbelül
1.500 USD

U
 B

ó
n

u
sz

a
**

 P
V=

BV

Érje el a 8* szintet és tegyen szert akár
20.000 $ bónuszra 6 hónap alatt!

Érje el az Arany Oroszlán szintet és
tegyen szert akár 88.000 $ bónuszra
7 hónap alatt!

U

................

................

................

................

................
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